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"Nous travaillons avec des firmes
étrangeres susceptibles de transférer
leur savoir-faire aux Algériens"
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Le Maghreb
Voulez-vous présenter Smarttek
Consulting Algérie ?

M Rachid Amokrane

Nous avons commencé a tra-
vailler en Algérie en 1985 d'une
maniére positive, en grandissant
progressivement au fil des
années en collaboration avec
Smarttek Consulting INC, fon-
dée aux Etat-Unis en 1985.
Mais nous avons fait de notre
mieux pour nous améliorer en
terme de professionnalisme.
Smarttek Consulting Algérie,
créée il y a cinq ans, est une
filiale de la compagnie améri-
caine Smarttek Consulting INC
dont le siege se trouve a New
york. Notre si¢ge se situe a Tizi
n'chrea, Bounouh, a Boghni, sur
les monts du Djurdjura, a la
mémoire de mon pére. Elle
emploie une vingtaine de per-
sonnes avec des chargés d'affai-
res comme ces deux jeunes
hommes qui seront envoyés a
Houston, aux Etats-Unis, au
début de l'année 2012, pour
compléter leur formation uni-
versitaire.  Notre démarche
consiste toujours, lors des dis-
cussions ou négociations avec
les firmes étrangéres de laisser
une bonne impression méme si
on n'arrive pas a s'entendre sur
I'essentiel.  Nous  voulons
d'abord que 1'Algérie puisse
profiter de l'expérience techno-
logique des compagnies que
nous ramenons en Algérie. Nous
faisons toujours en sorte que
l'entreprise ne se contente pas
seulement de vendre ses machi-
nes ou solutions, mais de céder
une partie de son savoir-faire au
Algériens. C'est dans cet état
d'esprit que notre nouveau
client Energy Solutions
Corporation, basée a Houston,
veut se faire connaitre au
Maghreb en général et surtout
s'installer en Algérie et par rico-
chet en Afrique. Nous avons
discuté avec le président de
cette compagnie, M René
Varon, lors du séminaire orga-
nisé le 16 novembre dernier a
Alger, en présence de Lee

Lewis, responsable EMEA et
Juan Serina, responsable du
développement a Houston. 11 a
affiché¢ des intentions claires
pour le choix de 1'Algérie. M
Varon a souligné que sa firme
pourrait apporter un plus a

I'Algérie dans le domaine
notamment des nouvelles tech-
nologies de contréle des fuites
en termes de transfert de tech-
nologie et d'investissements
ainsi que la création d'emplois
et de la formation. En fait
Energy Solutions Corporation a
I'intention d'ouvrir un bureau a
Alger, voire créer une société
mixte de droit algérien, en
apportant son expertise en
Algérie.

En quoi consiste 1'expertise
de cette firme américaine ?
Elle a des solutions de derniére-
génération qui permettent de
contrdler les pipelines et canali-
sations dans les endroits précis

et dans les meilleurs délais.
Imaginez un pipeline Hassi
R'mel-Ain guezzam qui produit
des fuites cachées de gaz ou de
pétrole, Comment le savoir ou
détecter le point précis ? Energy
Solutions offre des solutions
pour le savoir. Elles détectent
toutes formes de fuites et pro-
pose des moyens permettant de
procéder rapidement a leur
réparation.

Mais ce procédé existe a déja
en Algérie ?
Oui ! Les procédés de controle
des pipelines comme ceux de
Energy Solutions existent en
Algérie depuis longtemps. Mais
son expertise est beaucoup plus
avancée. S'il y a une fuite, com-
ment savez-vous qu'il y a une
fuite ? La technologie de
Energy Solutions vous indique
l'existence de la fuite au milli-
metre prés avec une rapidité
d'exécution. Et puis les colts

sont aussi plus compétitifs.
Sonelgaz est satisfaite de I'utili-
sation d'un produit de Energy
Solutions. Elle nous a invités
d'ailleurs pour une réunion de
travail beaucoup plus exhaus-
tive au mois de décembre dans
le cadre de la présentation d'au-
tres solutions plus détaillées et
innovantes. Mais le plus impor-
tant dans tout cela, c'est l'atti-
tude adoptée par la compagnie
étrangere vis-a-vis des
Algériens et du marché algérien
en termes de partenariat. Si l'at-
titude de la société étrangére
n'est pas noble, si cette attitude
ne montre pas qu'il y a un inté-
rét vif pour 1'Algérie, bien avant
le business, je dis tout de suite
aux responsables que nous ne
sommes pas intéressés. Je leur
dis que les Algériens ne vous
suivront pas avec cette attitude
malveillante. Comme on dit en
Kabyle, " ce que vous etes parle
si fort que je n'entends pas ce
que vous dites ". L'intention est
donc trés importante chez nous
a Smarttek Consulting Algérie.
Nous ne travaillons pas avec
n'importe quelle compagnie.
Nous ramenons seulement des
firmes qui sont susceptibles
d'apporter leur savoir-faire en
Algérie.

Energy Solutions Corporation
est-elle présente en Algérie ?
Non pas encore ! Mais elle
nous a contactés justement pour
améliorer son image et s'instal-
ler en Algérie, en ouvrant dans
un premier temps un bureau a
Alger. Ce qui ouvrira de multi-
ples perspectives de partenariat
avec les entreprises nationales
comme Sonatrach et Sonegaz et
d'autres entreprises privées qui
activent dans le secteur de
I'énergie en Algérie. Lors du
séminaire, la salle était archi
comble de participants. Je suis
content de cette manifestation
d'intérét de la part des profes-
sionnels algériens qui activent
dans le secteur de 1'énergie, car
j'avais peur de nous retrouver
dans une salle presque vide.
Comme on dit chez nous, " un
coucher de soleil n'est beau que
lorsque I'on le regarde ". Energy
Solutions corporation semble

avoir des admirateurs en Algérie
ou ses solutions sont déja
connues.

A quand son installation en
Algérie ?
Oui cette firme américaine a
I'intention donc de s'installer en
Algérie. D'ailleurs, ses respon-
sables m'ont fait part qu'ils vont
procéder au recrutement de jeu-
nes ingénieurs et techniciens
algériens en vue de les former
aux Etats-Unis en 2012. Cette
firme américaine désire vrai-
ment s'installer dans la durée et
en Algérie aussi longtemps que
possible. De hauts responsables
sont attendus a Alger en décem-
bre pour une rencontre avec les
responsables de Sonatrach et de
Sonelgaz dans le cadre de rela-
tions de partenariat.

Quels sont les clients de
Smarttek Consulting Algérie ?
Nous avons des clients de
renom comme AFRICAIR
(représentante de CESSNA pour
la maintenance), CESSNA spé-
cialisée dans la fabrication des
avions et hélicoptéres, GKN,
une compagnie britannique spé-
cialisée dans les produits méca-
niques et véhicules. Pour les
firmes TECMOLDE, une
société portugaise de moules,
BM Concept (études architectu-
rales) et ROLLS ROYCE (tur-
bines a gaz et moteurs d'avions),
nous allons les recevoir en jan-
vier prochain avec Energy
Solutions Corporation pour
faire connaitre la destination
Algérie. Nous avons aussi la
compagnie SARDINHAX
LEITE specialisée dans le bois
et Q.CELLS qui active dans le
domaine de I'énergie renouvela-
ble. Toutes ces sociétés sont
présentes en Algérie grice a
notre contribution. L'Algérie a
de l'argent aujourd'hui. Mais
elle a besoin de I’expérience
étrangere, en termes de savoir
faire et de transferts de techno-
logie. Et nous faisons tout a
Smarttek Consulting Algérie
pour que nous puissions en
bénéficier dans le cadre des
entreprises étrangeéres que nous
accompagnons chez nous.
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